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La estrategia es un
esquema, una
secuencia de

elecciones continuas.



INTRODUCCIÓN

El simulador de negocios SIMDEF es una herramienta
diseñada para facilitar la toma de decisiones mediante el
análisis de múltiples variables relacionadas con aspectos

económicos, financieros y de productos. Su propósito
principal es alcanzar un mayor valor de las acciones en el

mercado, compitiendo directamente con diversas empresas e
industrias.



OBJETIVOS

1.-Comprar y mantener siempre en equilibrio maquinaria y planta.

2.- Emplear y sacar provecho al máximo el dinero adquirido de las ventas.

3.-Mantener un precio de venta bueno para obtener las mejores ganancias.

4.-Mantener un monto positivo en caja.

5.-Disminuir los costos en la producción.



ESTRATEGIAS

Mantener un flujo de caja proyectado positivo, pero tomando en cuenta todos
los egresos de efectivo.

Producir a máxima capacidad de planta y maquinaria tomando en cuenta las
posibles demandas de cada periodo.

Priorizar el financiamiento por emisión de acciones comunes para poder cubrir
los saldos de caja, bonos en algunas acciones, pero tomando en cuenta la tasa de
interés baja.

Mantener el precio al máximo para asegurar un mayor ingreso de ventas.



ESTRATEGIAS

El pago de dividendos en todas las estrategias fue importante.

La compra de proyecto A y B en todas las decisiones para disminuir los
costos a lo largo de los periodos así como, aumentar la capacidad de
producción.

En algunos periodos se compró maquina y planta para que los niveles de
producción esten por encima de los 100 000 unidades asegurando los
periodos de demanda alta.



DECISIÓN 1

1. Compra de Valores negociables.
2. Descuento del 1%.
2. Pago de dividendos.
3. Compra de proyecto A y B.
4. Producción a la capacitación máximo.
5. Precio maximo.



DECISIÓN 2

1. Venta de valores negociables.
2. Descuento 1%
3. Adquisición de préstamos largo plazo.
4. Compra de Bonos
5. Compra de capacidad de planta y máquina.
6. Compra de proyecto A y B.
7. Producción a capacidad máxima.
8. Precio máximo.



DECISIÓN 3

Descuento 1%1.
Adquisición de prestamos a largo plazo.2.
Compra de bonos.3.
Compra de capacidad de planta y maquinaria.4.
Compra de proyecto A y B.5.
Producción a máxima capacidad.6.
Precio máximo.7.



DECISIÓN 4

Compra de valores negociables.1.
Descuento 1%.2.
Pago de dividendos.3.
Compra de proyectos A y B.4.
Producción a máxima capacidad.5.
Precio máximo.6.



DECISIÓN 5

Compra de Valores negociables.1.
Descuento 1%2.
Compra de capacidad de máquina.3.
Compra de proyecto A y B.4.
Producción a capacidad máxima.5.
Precio máximo.6.



DECISIÓN 6

Venta de valores negociables.1.
Descuento 1%2.
Pago de dividendos3.
Compra de capacidad de planta.4.
Compra de proectos A y B.5.
Producción a máxima capacidad.6.
Precio máximo.7.



DECISIÓN 7

TRIMESTRE 8

Venta de valores negociables.1.
Descuento 1%2.
Adquisición de préstamos de largo plazo.3.
Compra de bonos.4.
Compra de proyecto A y B.5.
Producción a máxima capacidad.6.
Precio máximo.7.



DECISIÓN 8

Descuento 1%1.
Compra de bonos.2.
Pago de dividendos.3.
Compra de proyectos A y B.4.
Producción a máxima capacidad.5.
Precio máximo.6.



02 ANEXOS



DESEMPEÑO DE LA INDUSTRIA



RESULTADOS GENERALES



CONCLUSIÓN

La determinación de las necesidades de financiamiento debe basarse en los
flujos de efectivo proyectados, lo que permite elegir entre diversas opciones
de financiamiento de manera más eficiente. Además, la capacidad de
producción debe ajustarse a los ciclos de expansión económica.
 Esto facilita maximizar los márgenes de contribución 
y los rendimientos, alineando los precios con estos 
momentos estratégicos del mercado.
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