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OBJETIVOS

= Alcanzar el rendimiento maximo al concluir el desafio.

= Satisfacer las solicitudes de entrega en los periodos 3,6y 9.

= Garantizar la produccion de los tres productos en ambas lineas
durante el ultimo periodo, con un minimo de 8 horas de
operacion en cada maquina.

= Reservar en el almaceén, al finalizar el periodo 9, un minimo de
3500 unidades de materia prima que no estaban programadas
para su llegada; deben estar previamente almacenadas.

= Mantener un porcentaje de eficiencia superior al 30% en cada
periodo, cumpliendo asi con los requisitos fundamentales del

concurso.
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CONCLUSIONES

* La exploracion detallada de los manuales revel6 estrategias
no explicitas, mejorando latoma de decisiones.

» La gestidn eficiente de la materia prima garantizé un
control preciso de la produccion.

* Se cumplieron tanto los objetivos del concurso como las
metas del juego, destacando una exitosa gestion global..
Con esto, logramos un promedio general del concurso de
115.69%, cumpliendo todas las bases del reto y obteniendo
el segundo lugar.
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