
 A Ñ O  2 0 2 3

RETO LABSAG

S U S A N A  A Y L E N  A L V A R A D O  D Í A Z
A X E L  E M M A N U E L  P O R C A Y O  V I L L A N U E V A



SIMULADOR

Para poder tomar decisiones tuvimos que tomar en cuenta el como nos
entregaron la empresa, saber con cuanto contábamos de  MP y saber el nivel

del inventario final 



SIMULADOR

También es necesario analizar la parte de la Mano de Obra ya que debemos identificar
cuantos obreros debemos pedir, suspender o saber cuantos renunciaron, todo esto por

planta. 



SIMULADOR

Es importante tener en cuenta el inventario del producto terminado ya
que este nos genera costos por el inventario que se quede en cada área

es importante tratar de siempre manejar los inventarios de ceros.   



SIMULADOR

En cuanto al análisis de costos admo. también los analizamos para poder
contemplar los costos de los vendedores y saber cuantos contratar por área,
así como también la publicidad y mejoras del producto y tomar en cuenta el

entrenamiento de los vendedores.  



SIMULADOR

Añadir textoTambién es importante analizar
el flujo de caja para poder saber

el presupuesto con el que
contamos para el siguiente

trimestre, así como también el
saber si debemos prestamos.



SIMULADOR

Para  nosotros fue importante
tambien analizar nuestro Estado de
Resultados para saber los gasto de

manera general y saber los costos de
productos vendidos, así como la

utilidad que se generaba y las
retenidas. 



SIMULADOR

Analizamos nuestro Balance General
para saber los costos que nos general el

inventario, asi como el costos de la
inversiones que se han realizado. 



SIMULADOR

Así como tambien tener en
cuenta nuestros pasivos y

pagar los bonos que nos
general un gasto. 



SIMULADOR

Por ultimo en este mismo apartado de nuestro balance analizamos el
capital, el cual es importante para nosotros ya que vemos el precio

de acción en el que se encuentra la empresa. 



SIMULADOR

Para nosotros es importante saber información en cuanto al
mercado por eso compramos estudios de mercado para saber el

pronostico de ventas y de ahí calcular nuestra producción. 



SIMULADOR

Este es otro de los estudios de
mercado que se debe comprar

para saber el precio de venta de
nuestros competidores y saber

cuanto venden para poder
calcular nuestro precio.



DECISIÓN 1
En esta primera decisión

introducimos 9 paginas de
publicidad nacional y 9 de local
en cada área, se contrataron 4

vendedores en área 1 y 2 y en el
área 3 se contrataron 3

vendedores y de metieron 3
mejoras en el producto. 

se contrataron 2 vendedores, se
tranfieren productos al área 2 y
3, se manda a produción 12400
unidades y se piede 18000 de
MP, tambien se contratan 2

obreros. Y se mando a construir
otra planta en el área 2.

 



DECISIÓN 2
En esta decisión introducimos 5

paginas de publicidad nacional y 9 de
local en cada área, se decidio ya no

enviar a vender al área 3 entonces se
deja en 0 las cuadriculas del área 3,

se contrataron 4 vendedores en área
1 y 2, se metieron 3 mejoras en el

producto. 
Se contrataron 2 vendedores, se

tranfieren productos al área 2 y 3, se
manda a produción 18000 unidades y

se piede 18000 de MP, tambien se
contratan 2 obreros.  Tambien ya se

manda a producir en el área 2. 
 



DECISIÓN 3
En esta tercera decisión ya se
manda a vender en el área 3,

nuestra publicidad la
manejamos igual que las
pasadas decisiones, ya se

tranfieren unidades y se manda
a producir en nuestras dos

plantas  conforme a la
capacidad y se pide la MP y los

obreros que siempre renuncian. 



DECISIÓN 4
En esta cuarta decisión ya se
manda a vender en el área 3,

nuestra publicidad la manejamos
igual que las pasadas decisiones,
contratamos 5 vendedores en el

área 1 y las otras áreas se
quedan igual, ya se transfieren
unidades y se manda a producir

en nuestras dos plantas
conforme a la capacidad y se
pide la MP y los obreros que

siempre renuncian.



DECISIÓN 5

En esta quinta decisión seguimos
vendiendo en las tres áres, nuestra
publicidad la manejamos igual que

las pasadas decisiones, contratamos
5 vendedores en el área 1 y las otras

áreas se quedan igual, ya se
transfieren unidades y se manda a
producir en nuestras dos plantas

conforme a la capacidad y se pide la
MP y los obreros que siempre

renuncian.



DECISIÓN 6
En esta sexta decisión seguimos

vendiendo en las tres áres, nuestra
publicidad local la manejamos igual

que las pasadas decisiones, la
publicidad nacional la aumentamos a 7
paginas contratamos 5 vendedores en
el área 1 y las otras áreas se quedan
igual, ya se transfieren unidades y se

manda a producir en nuestras dos
plantas conforme a la capacidad y se
pide la MP y los obreros que siempre

renuncian.



DECISIÓN 7

En esta séptima decisión seguimos
vendiendo en las tres áres, nuestra

publicidad le disminuimos al área 2 y
3 a 7 y 8 respectivamente y nuestra
publicidad nacional la manejamos

igual, contratamos 5 vendedores en
el área 1 y las otras áreas se quedan
igual, ya se transfieren unidades y

se manda a producir en nuestras dos
plantas conforme a la capacidad y se
pide la MP y los obreros que siempre

renuncian.



DECISIÓN 8
En esta ultima decisión bajamos

la publicidad nacional a 5 y
subimos la publicidad local en las

tres áreas a 9 y 8
respectivamente y solo

contratamos 3 vendedores por
área, y dejamos las 3 mejoras

como en todas la decisiones, solo
transferimos al área 3 y se

manda a producir la capacidad de
ambas plantas y en materia

prima también se pide lo mismo
para no dejar en ceros a la

empresa y en obreros se piden
los 2 que renuncian.  


