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ESTRATEGIAS

• SE UTILIZO EL MAXIMO DE PRECIO DE 
VENTAS EN TODAS LAS DECISIONES
• SE INCENTIVO A LOS ACCIONISTAS 

MEDIANTE EL PAGO DE DIVIDENDOS



ESTRATEGIAS

• SE UTILIZO LA CANTIDAD CORRECTA 
DE COMPRA DE MAQUINARIA Y 
PLANTA
• SE APROVECCHO EFICEINTEMENTE LOS

VALORES NEGOCIABLES



ESTRATEGIAS

• SE UTILIZO UNA ESTRATEGIA DE 
EQUILIBRIO DE LA MAQUINARIA Y 
PLANTA
• SE UTILIZO FLUJO DE CAJA PARA 

VERIFICAR LA DISPONIBILIDAD DE 
EFECTIVO AL FINAL DE CADA PERIODO



ESTRATEGIAS
• SE UTILIZO UNA ESTRATEGIA DIFERENTE YA 

QUE LA PRIMERA DECISION ES TOMADA 
POR EL SIMULADOR 
• SE UTILIZO FLUJO DE CAJA PARA VERIFICAR 

LA DISPONIBILIDAD DE EFECTIVO AL FINAL 
DE CADA PERIODO



DECISIÓN 1
➢ NO SE REALIZO COMPRA DE VALORES NEGOCIABLES.

➢ DESCUENTO DE 0% EN CUENTAS POR COBRAR.

➢ PRODUCCIÓN 80,000 UNIDADES.

➢ PRECIO SIN PRECIO.



DECISIÓN 2
➢ DESCUENTO DE 1% EN CUENTAS POR COBRAR.
➢ SE COMPRO CAPACIDAD DE PLANTA Y 

MAQUINARIA.
➢ COMPRA DE PROYECTOS A Y B.
➢ PRODUCCIÓN 100.000 UNIDADES.
➢ PRECIO 106.



DECISIÓN 3
➢ VENTA DE VALORES NEGOCIABLES
➢ DESCUENTO DE 1% EN CUENTAS POR COBRAR.
➢ SE REALIZÓ LA EMISIÓN DE BONOS.
➢ SE COMPRO CAPACIDAD DE PLANTA Y 

MAQUINARIA.
➢ COMPRA DE PROYECTOS A Y B.
➢ PRODUCCIÓN 100.000 UNIDADES.
➢ PRECIO 106.



DECISIÓN 4
➢ DESCUENTO DE 1% EN CUENTAS POR COBRAR.
➢ SE REALIZÓ PRESTAMO A LARGO PLAZO.
➢ SE REALIZO A EMISION DE BONOS
➢ SE COMPRO CAPACIDAD DE PLANTA.
➢ COMPRA DE PROYECTOS A Y B.
➢ PRODUCCIÓN 105.000 UNIDADES.
➢ PRECIO 106.



DECISIÓN 5
➢ DESCUENTO DE 1% EN CUENTAS POR COBRAR.
➢ SE REALIZÓ LA EMISIÓN DE BONOS.
➢ SE REALIZÓ PRETAMO DE LARGO PLAZO.
➢ SE COMPRO CAPACIDAD DE PLANTA Y MAQUINARIA.
➢ COMPRA DE PROYECTOS A Y B.
➢ PRODUCCIÓN 90.000 UNIDADES.
➢ PRECIO 106.



DECISIÓN 6

➢ SE COMPRA VALORES NEGOCIABLES
➢ DESCUENTO DE 1% EN CUENTAS POR COBRAR.
➢ COMPRA DE PROYECTOS A Y B.
➢ PRODUCCIÓN 115.000 UNIDADES.
➢ PRECIO 106.



DECISIÓN 7
➢ SE REALIZO COMPRA DE VALORES NEGOCIABLES.
➢ DESCUENTO DE 1% EN CUENTAS POR COBRAR.
➢ COMPRA DE PROYECTOS A Y B.
➢ PRODUCCIÓN 115.000 UNIDADES.
➢ PRECIO 106.



DECISIÓN 8

➢ DESCUENTO DE 1% EN CUENTAS POR COBRAR.
➢ SE PAGA DEUDA EN DIFERENTES PLAZOS
➢ COMPRA DE PROYECTOS A Y B.
➢ PRODUCCIÓN 107.000 UNIDADES.
➢ PRECIO 106.



DECISIÓN 9

➢ SE REALIZO LA VENTA DE VALORES NEGOCIABLES
➢ SIN DESCUENTO DE 0% EN CUENTAS POR COBRAR.
➢ SE REALIZO PRESTAMO A LARGO PLAZO
➢ SE REALIZÓ EL PAGO DE DIVIDENDOS
➢ COMPRA DE PROYECTOS A Y B.
➢ PRODUCCIÓN 107.000 UNIDADES.
➢ PRECIO 106.



DESEMPEÑO EN LA INDUSTRIA



RESULTADOS
OBTENIDOS EN LA

INDUSTRIA



RESULTADOS
OBTENIDOS EN LA

INDUSTRIA



CONCLUSIONES

➢ EL SIMULADOR NOS APORTÓ UNA EXPERIENCIA 
ÚNICA EN NUESTRO PERFIL PROFESIONAL.

➢ SE LOGRÓ MEJORAR NUESTRAS HABILIDADES 
BLANDAS.

➢ CUANDO LAS PERSONAS TRABAJAN JUNTAS COMO 
EQUIPO, CADA UNA SE BENEFICIA DEL 
CONOCIMIENTO,TRABAJO Y APOYO DE LOS DEMÁS 
MIEMBROS, LO CUAL LLEVA A OBTENER MEJORES 
RESULTADOS.
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