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Nosotras somos la firma numero 4 de la industria 1, ganadoras del
segundo lugar del reto internacional Labsag Junio 2024 en el simulador
Marklog.

Somos estudiantes de la licenciatura en Negocios Internacionales en la
Universidad Autonoma del Estado de México, Unidad Profesional de
Cuautitlan lzcalli.



MARKLOG

Este simulador de negocios se enfoca en establecer estrategias de
logistica de una empresa. El reto consiste en la toma de decisiones
basadas en los diferentes modos de transporte que toma el simulador;

considerando la demanda vy el inventario.
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Ferrocarril Maritimo




Para calcular la demanda, utilizamos los pronosticos que
ofrece el simulador. Nosotras tomamos la demanda de
los mayoristas de la semana 1 como el punto base para
calcular la demanda de las siguientes semanas,
multiplicandolo por el pronostico de las otras semanas vy

sumando los pedidos de las fabricantes.




A partir de esos resultados comenzabamos con
la toma de decisiones para establecer la
cantidad gue necesitabamos mandar en las
semanas para cubrir con la demanda y dejar al
menos un 25% en el inventario.



TRANSPORTE

Para seleccionar el transporte consideramos la urgencia con la
que necesitabamos que llegara, es decir, si teniamos que tomar
la decision de la semana 13 a la 16, pero para la semana 14
nos faltaba inventario, entonces utilizabamos el camion, ya que
este llega en la segunda semana.
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Consideramos tambien los costos de transporte
y las tarifas de incentivo sobre todo para el
ferrocarril y el agente, ya que estos llegan en el
mismo numero de semanas, pero sin incentivo, el

agente es mas barato que el ferrocarril.




El flete maritimo lo ocupamos para tener
inventario en el mes siguiente y asi no tener
que mandar tanto por los otros modos de
transporte que son mas costos. Sin embargo,
teniamos que tener cuidado en esas decisiones
pues algunas veces se atrasaban o

adelantaban.
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Asicomo el flete maritimo, los otros modos de
transporte también se atrasaban, asi que
mandabamos 2 embarques gue llegaran en la
misma semana, con la misma cantidad. Por ejemplo,
mandamos por camiones Zas 25,000 y en
supercargas otros 25,000, asi si se atrasaba uno,
EOdl'a llegar el otro a tiempo y cubrir la demanda.




Debiamos tener cuidado con que se juntaran y
atrasaran embarques, para cuidar estas situaciones,
hacilamos tablas que simulaban la llegada de los
embargues y analizabamos como podiamos mandar
las cantidades necesarias en los diferentes
transportes.



Finalmente, el flete aereo lo utilizabamos en la primera
semana del mes, cuando nos hacia falta inventario para
cubrir la demanda, solo lo ocupamos en esas ocasiones, ya
que es el transporte mas caro.



Decigibn 1

PRIMERA DECISION TOMADA
POR EL SIMULADOR

TODOS LOS EMBARQUES FUERON ENVIADOS POR EL FLETE AEREO

@ EL SIMULADOR TOMO EMBARQUES POR LA CANTIDAD DE 20,000

Labsag

Semanas

1. AERCINCA

2. AERCGFLETES LATINGS

3. CAMIONES ZAS

4. SUPER CARGAS

5 CONFICARGAS

6. TRANS CARGAS

7. FERROVIA AMAZONICA

B AGENTE DE CARGA

V9 COOP EMBARQUES

10, YAPORES MAGALLANES

17, OPCION ESPACIO BLOQUE

12. OPCION ALQUILER ESPACIO DE ALMACENAJE

Te recomendamos imprimir lus decisiones como respaldo

oo oo o000 QOO O®

>
PARTE 1
Sem.1 Sem.2 Sem.3 Sem. 4
20001 20002 20003 20004
20001 20002 20003 20004
Revisa tus decisiones antes de enviarlas




Decigibn 2

Semanas: Sam. 5

PARTE 1

Sem. &

Sem. 7

Sem. 8

1. AEROINCA

2. AEROFLETES LATINOS

3 CAMIONES ZAS 25005

4. SUPER CARGAS 25005

25005

5. CONFICARGAS

6. TRANS CARGAS

7. FERROVIA AMAZONICA 40005

8. AGENTE DE CARGA

|1 40006

9. COOP, EMBARQUES

10. VAPORES MAGALLANES 20005

11. OPCION ESPACIO BLOQUE ’ v

12. OFCION ALQUILER ESPACIO DE ALMACENAJE ‘ v

M seMANA 5 se ENViIAroN 25000 EN CAMION

LAs y SUper cArgAs,40000 EN fErrocArriLy

20000 EN fLEtE MAritimo

@ SEMANA 6 40000 por fErrocArriLy 30000 por fLEtE MAritimo

SEMANA 7 25000 por CAMION ZAs
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SEMANA 9 SE ENVIARON 10,000 TANTO EN CAMIONES ZAS COMO EN SUPER CARGAS,
30,000EN AGENTE Y 20,000 EN FLETE MARITIMO

# SEMANA 11 SE ENVIARON 30,000 EN CAMIONES ZAS Y 20,000 EN SUPER CARGAS

SEMANA 12 SOLO SE ENVIO 10,000 EN CAMIONES ZAS PARA CUBRIR LA DEMANDA
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M SsEMANA 13 se ENViIAroN 49000 EN Aereo,otros 20000 EN CAMioNES zAs ,10000 EN SUPpEr

cArgAs,50000 por fErrocArriLy 40000 EN AgENtE

) SEMANA # seE ENVIAN 40000 por fErrocArriLotros

Ag EN tE

SEMANA 15 sE ENVIAN 10000 por AgeENtE dE CArgAy 25000 EN fLEtE MAritimo

B st ANA 16 SE ENVIAN 25000 EN fLEtE MAritimo

30000 por fLEtE MAritimo y 30000 por
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SEMANA 17 SE ENVIARON 50,000 EN AVION, 25,000>ﬂEN CAMIONES ZAS, SUPER CARGA,,
25,000 EN FERREVIARIO Y AGENTE DE CARGA, AL IGUAL QUE 30,000 EN FLETE MARITIMO

@ SEMANA 18 SE ENVIAN 30,000 EN FERROVIARIO, AGENTE DE CARGA Y EN FLETE MARITIMO
A SEMANA 19 UNICAMENTE SE ENVIAN 30,000 EN FLETE MARITIMO

@ SEMANA 20 UNICAMENTE SE ENVIAN 30,000 EN FLETE MARITIMO



(4 @ <
# semAnA21seenviAron 25000 en Avion,30000 en
CAmion ZAs y Super cArgAs,10000 en ferrocArriLy

Agente,por uLtimo 25000 en fLete mAritimo

B semAnA 22 seenviAn 25000 por fLete mAritimo

semAn A 23 seenviAn 25000 por fLete mAritimo

a semAn A 24 se enviAn 25000 por fLete mAritimo
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| CAMMONEY ZAS 20021

L SUPER CAMOAS =200

b COMINCATAS

A TRANS L ARLAS

L POV AMAZOMCA 10021

B AGANTY U1 CAMLa 10021
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Decisibn 7

SEMANA 25 se ENViIAroN 51000 EN AviON,20000 EN CAMioNES ZAs y Super cArgAs,20000 EN
fErrocArriLy AGENtE dE CArgA,por uLtimo 25000 EN fLEtE MAritimo

) sEMANA 26 SE ENVIAN 25000 por fLEtE MAritimo

SEMANA 27 s ENVIAN 25000 por fLEtE MAritimo

a SEMANA 28 s ENVIAN 25000 por fLEtE MAritimo
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Decigibn ¢

TaTan

T NLRONCA

J MPBOFLITEL LATINS

| CAMMENES 240

4 BLR CANGAS

L COmncAM M

b TRAMS CANCAS

R ROV ANASOMNC A

B ASINTE OC CARGA
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1 VAPORES MAZALLANIY
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P OPOON ALDATIR FSADYD TF MMNADEMAS

SEMANA 29 se ENVIAroN 12000 EN CAMIONES ZAs y Super cArgAs,y 20000 tANto EN
fErrocArriL COMO EN gENtE

SEMANA 30 se ENVIAN 25000 por fLEtE MAritimo

SEMANA 31seE ENVIAN 30000 por fLEtE MAritimo

SEMANA 32 st ENVIAN 30000 por fLEtE MAritimo
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Decigibn 9

SEMANA 33 se ENVIAroN 15000 EN AviON,20000 EN CAMioNES ZAs y Super cArgAs,20000 EN
fErrocArriLy AGENtE dE CArgA

B sEMANA 34 seE ENVIAN 30000 por fLEtE MAritimo

SEMANA 35 se ENVIAN 20000 por AgENtE dE CArgAy 30000 por fLEtE MAritimo

o SEMANA 36 s ENVIAN 30000 por fLEtE MAritimo
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