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ESTRATEGIAS



• En esta primera decisión se optó por usar un precio de venta 
conservador.

• Se compro valores negociables para poder obtener ingresos 
extras en periodos posteriores.

• Compra pronóstico de demanda
• Compra de proyecto de inversión. 

Resultado:

ABOUTDECISIÓN 1



• En este periodo se optó por incrementar el precio de venta a 105. 

• Compra de valores negociables para incrementar el ingreso extra en 

periodos posteriores.

• Se adelanto cuentas por cobrar en 1%.

• Pago de préstamo a 2 años.

• Compra de planta y maquinaria para mantener la capacidad máxima de 

producción.

Resultado

ABOUTDECISIÓN 2 



• En esta decisión se usó el precio de venta máximo 106. 

• Se vendió valores negociables.

• Se adelanto cuentas por cobrar en 2%.

• Se obtuvo un financiamiento por bonos.

• Compra de planta y maquinaria para mantener la producción 

máxima en el periodo.

• Compra de pronostico de demanda.

Resultados:   

DECISIÓN 3



• Para esta decisión se mantuvo el precio de venta en 106.

• Se compro valores negociables.

• Se adelanto cuentas por cobrar en 1% 

• Se realizo el pago de bonos.

• Compra de proyecto de inversion.

Resultados:   

ABOUTDECISIÓN 4



• En esta ocasión se decidió bajar el precio de venta a 105.

• Se vendió valores negociables para incrementar los ingresos del periodo.

• Adelanto cuentas por cobrar en 2%.

• Se obtuvo financiamiento por bonos para incrementar los ingresos.

• Compra de planta y maquinaria para mantener la producción máxima.

•  Compra de proyecto de Inversion.

Resultados:   

ABOUTDECISIÓN 5



• Para este periodo las ventas se realizan al precio máximo 106.   

• Compra de valores negociables para obtener ingresos extras en los periodos 

posteriores.

• Adelanto cuentas por cobrar en 1% 

• Se realiza el pago de bonos.

• Compra de pronóstico de demanda.

Resultados:   

ABOUTDECISIÓN 6



• Se mantiene el precio de venta máximo 106.

• Compra de valores negociables 

• Adelanto cuentas por cobrar en 2%. 

• Se realiza el pago de bonos.

• Compra de capacidad de máquina para mantener 

la producción máxima.

• Compra de proyecto de inversión.

Resultados:   

DECISIÓN 7

Z



• Se toma la decisio con un precio de venta de 104.

• Se adelanta cuentas por cobrar en 1%.

• Se obtiene financiamiento por bonos.

• No se compra capacidad de planta ni de maquinaria.

Esta decisión fue clave para poder incrementar el valor de las acciones de 

nuestra industria miestras que las demas industrias disminuyeron su valor en 

acciones.

Resultado   

DECISIÓN 8



ULTIMA DECISIÓN ABOUT



ABOUTRESULTADOS-FIRMA 2



PRECIO POR ACCIÓN



CONCLUSIÓN
El reto SIMDft Labsag de noviembre 2025 representó 

una oportunidad valiosa para poner en práctica 

habilidades analíticas, estratégicas y de gestión bajo un 

entorno competitivo y dinámico. A través de cada 

etapa, se logró demostrar una sólida capacidad para 

tomar decisiones informadas, optimizar recursos y 

adaptarse a escenarios cambiantes, aspectos 

fundamentales para el desempeño profesional y 

empresarial. 
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por brindarnos la oportunidad de participar 

en esta competencia.
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