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NUESTRO EQUIPO
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ESTRATEGIAS

| a estrategia principal para
a toma de decisiones se

0AsO en aprovechar al
MAaximo |0s 4 primeros
trimestres para asi tener un
gran crecimiento y asi
optimizar la produccion
segun la demanda
pronosticada.
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OBJETIVOS

e Desarrollar habilidades en el
uso de la contabilidad
administrativa, administracion
de la produccion y
especialmente en finanzas.

e Precio de accidon comun en el
Ultimo trimestre superior a 60
dolares.

e Bajo endeudamiento por
agentes externos.
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DECISION 1

- Hemos identificado que habia cuentas por
cobrar, por ello se decidid en hacer descuentos
del 1%.

- Se redlizd la compra de valores negociables
para incrementar ingresos de la empresa.

- Se hizo compra de proyecto para disminuir los
Ccostos.

- Precio al maximo para generar mayores ingresos.
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DECISION 2

Se realizd la venta de valores negociables para
obtener ingresos.

Se decidid hacer descuentos del 1 %.

Se realizd préstamos en bonos para poder financiar
los gastos de compra de planta y mdaqguina .

Compra de planta y mdaqguina para lograr la metas
de produccion.

Se hizo compra de proyecto para disminuir |os
COstos.
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DECISION 3

- Serealizd la venta de valores negociables para obtener
INgresos.

- Se decidid hacer descuentos del 1 %.

- Serealizo préstamos a tres anos porque es la que tiene
menor tasa para poder financiar los gastos de compra
de planta y maqguina .

- Compra de planta y maquina para lograr la metas de
produccion.

- Se hizo compra de proyecto para disminuir los costos.
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DECISION 4

Se readlizd la venta de valores negociables para

obtener ingresos.

Se decidid hacer descuentos del 1 %.

- Se realizd préstamos a fres anos porgue es la que fiene
menor tasa para poder financiar los gastos de compra
de planta y maqguina .

- Compra de planta y maquina para lograr la metas de

produccion.

- Se hizo compra de proyecto para disminuir los costos.
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DECISION 5

-

Se redlizd la venta de valores negociables para
obtener ingresos.

Se decidid hacer descuentos del 1 %.

Se redalizd préstamos en bonos para poder financiar 10s
gastos de compra de planta y maquina .

Compra de planta y maquina para lograr la metas de
produccion.

Se hizo compra de proyecto para disminuir los costos.
Su produccidon se dio segun la capacidad que

necesitaba.
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DECISION 6

- Se realizd la compra de valores negociables para
obtener ingresos.
- Se decidio hacer descuentos del 1 %.

- Se hizo compra de proyecto para disminuir |os
COstos.

- Su produccidn se dio segun la capacidad que
necesitaba.
- Precio al maximo para generar mayores ingresos
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DECISION 7

- Se decidio la compra de los valores negociables para
adquirir ingresos

- Descuento de cuentas por cobrar se vio necesario el 1%

- Se decidio por comprar proyecto ya que era la mejor
decision para el trimestre

- NUmero de unidades a producir segun la capacidad que
se fuvo.

- Precio del producto por unidad se sigue manteniendo al
MAaximo

-
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' DECISION 8 *

- Se hizo la compra de valores negociables

- Descuento de cuentas por cobrar es de 1%

- Se decidio la compra de ambos proyectos

- NUmero de unidades a producir fue de acuerdo
a la cantidad de maqguinaria y planta.

- Precio del producto por unidad se sigue
manteniendo.
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RESULTADOS
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DESEMPENO DE LA INDUSTRIA
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CONCLUSIONES

- Logramos que en nuestra decisibon numero 9 el
precio de la accion comun en el ultimo frimestre
sea superior a 60 dolares.

- Logramos adquirir conocimientos y desarrollar
habilidades en el uso de la confabilidad
administrativa, administracion de la produccion.

- Logramos no tener prestamistas en cada uno de
nuestros trimestres.
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RECOMENDACIONES

- Se recomienda ver o
cantidad de madguina vy
planta en cada trimestre
para que asi la canfidad o
poroducir sea la mdaxima vy
obtener buenos resultados

- Se recomienda tener uno

baja cantidad de .
prestamistas para tftener un

I_ resultado mejor = ggir‘{g;ﬂﬁ?g
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